Stockholm 2008-05-22

Kommentar till sdnkning av férmansgrundande
pris pa omeprazol 40 mg

LFN har skickat ett brev daterat 2008-09-05 (ref 149/2008) angiende prissittningen pa
omeprazol 40 mg. Brevet ar stillt till de féretag som marknadsfér omeprazol 40 mg - men
eftersom det giller en prissittningsprincip sa har branschorganisationen dnda valt att limna en
kommentar.

Det svenska systemet med mer eller mindre fri prissittning pa generika har visat sig vara
mycket framgangsrikt — och har lett till Europas ldgsta priser pa apotek. Principen bygger pa
fri konkurrens dir generikaféretagen kan prissitta sina produkter utan att ta hiansyn till vad
olika férpackningar kostar 1 forhéllande till varandra, vad andra terapier kostar eller vad
produkterna kostar i andra linder.

Priset pa generika brukar utga fran tva faktorer; tillverkningskostnaden och
konkurrenssituationen.

Konkurrensen har varit betydligt storre pa omeprazol 20 mg men de senaste manaderna har
nya aktorer lanserat omeprazol 40 mg och konkurrensen har lett till att prisnedgangen gar
fortare pa 40 mg dn pa 20 mg. Prisnedgiangen har varit betydande sedan januari nar SKLL
patalade problemet f6r LFN. Ligsta pris pa omeprazol 20 mg 56 st har under denna tid (jan-
maj) fallit med 21%. Pa 40 mg 28 st har priserna fallit med 39% pa dessa 4 manader. I juni ar
prissankningen 46%. Det ser alltsd ut som att marknadsdynamiken édr pa vig att 16sa
problemet med skevheten mellan styrkorna.

Nir det giller tillverkningskostnaden dr den i sin tur beroende av bla tillverkningsprocessen,
ravarupriser och batch-volymer. Omeprazol 40 mg tillverkas 1 betydligt ligre volymer vilket
gor att tillverkningskostnaden pa 40 mg inte gir ner i samma takt.

Den fria prissittnigen leder som regel till att priserna rasar pa hogvolymforpackningarna
medan lagvolymforpackningarna oftast inte har samma prisutveckling. Fran vir synvinkel ar
det inte ovanligt att en lagdos startférpackning (tex 10 mg 14 st) kan vara dyrare i inkép an en
hégvolymfoérpackning (tex 20 mg 98) trots att den senare motsvarar 14 ganger mer medicin 4n
den forsta.

Prisdynamiken riskerar att bli himmad om man vet att en sinkning pa volymférpackningen
innebdr att man blir straffad genom en tvangsprissinkning pa en lagvolymforpackning. Ett
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alternativ till att lata marknadsdynamiken skota prissittningen ar att gora andra typer av
konstruktioner av vad som ar rimliga priser. En sadan rimlighetsbedémning torde dock
konstatera att prissittningen pa de vanligaste generiska produkterna i Sverige ar orimligt laga.
Foljaktligen borde vissa forpackningar /stytkor prissinkas och andra hégvolymforpackningar
prishojas. Denna princip skulle sannolikt innebira att olonsamma férpackningar/styrkor
torsvann fran marknaden medan priset pa hogvolymprodukterna blir onédigt héga. Om LFN
inte tolererar prismissig skevhet mellan styrkor och férpackningar borde LEN rimligen inte
heller godkidnna en prissinkning pa en volymférpackning om inte motsvarande prissinkning
goOrs pa hela sortimentet. Da blir det a andra sidan en konkurrenstordel for de leverantérer
som har ett smalare sortiment med hogvolymférpackningar jamfért med de som har ett
bredare férpackningssortiment pa samma likemedel.

FGL foresprakar fri prissattning under originalproduktens pris (dvs fri konkurrens under ett
térhallandevis hogt tak). Erfarenheterna har visat att taken 1 praktiken varit teoretiska. Priserna
har varit internationellt sett mycket liga trots hoga tak.

Att en styrka ligger hogre 1 pris an vad som ar medicinskt motiverat i jimforelse med en annan

styrka dr en f6ljd av det svenska marknadssystemet och borde vara en acceptabel konsekvens
av allt det positiva som hela systemet ger.

Med vinlig hilsning,

Kenneth Nyblom
VD



